fMarché de I'art

ourquoi les pri

> Enchéres Toiles
A118,130 ou

300 millions de
dollars: c’est comme
il n'y avait plus de
limites

> Revue des
principaux
mécanismes qui font
qu'un jour une ceuvie
pourrait dépasser le
milliard de dollars

Catherine Cochard

Clest Gauguin qui doit se retour-
ner dans sa tombe, lui qui toute sa
vie lutta pour vivre de son art et finit
son existence dépressif et désar-
genté en Polynésie. Le peintre serait
certainement trés étonné d'appren-
dre qu'tin peu plus d'un sigcle aprés
sa mort, son tableau Nafea faa ipoipo
(+«Quand te maries-tu?» en tahitien)
est devenu leeuvre la plus chére au
monde. Cest le Qatar qui 2 acquis la
toile pour 300 millions de doHars a
Rudolf Staechlin, un homme d'affai-
res bilois 3 la retraite qui la tenaitde
son pére, apprenaiton en février
dernier.

Ce prix stratosphérique n'est pas
di au hasard. [ coincide avecPinexo-
rable hausse des tarifs des ceuvres les
plus chéres qui sobserve depuis le
début des années 2000, Et ce ne sont
pas les exemples «qui manquent, a
Vinstar de Vaffaire Yves Bouvier-

Dmitri Rybolovlev dans laquelle le”

transporteur d’art est accusé d'escro-
querie par un des plus grands collec-
tionneurs de tableaux du monde,
qui dit notamment que les ceuvres
jni auralent &€ surfacturées. Au
coeur de  ce  scandale,  des
chefs-d'ceuvre parmi lesquels le Sal-
vator Mundi de Léonard de Vinci
payé 127,5 millions de dollars parle
Russe ou le Nu au coussin bley de Mo-
digliani qu'il a également acquis par
Pintermédiaire du Genevols pour
118 millions de dollars.

Cette saga artistico-judiciaire il-
Tustre elle aussi linexorable hausse
des prix sur le marché de Fart et la
difficulté dy appliguer des critéres
objectifs. De nombreux mécanismes
participent 3 cetle montée en puis-
sance des tarifs. Nous en présentons
ici guatre principaux.

& Plus de milliardaires
Lexplosion des prix de l'art sex-
pliuie premiérement par la clientéle
toujours plus nombreuse et fortu-
née qui sintéresse aux ceuvres ef les
achéte. Selon l'étude «Billionaire
Census 2014» menée par la société
Wealth-X et la banque UBS, entre

juiHet 2013 et juin 2014 Ia popula-
tion mondiale de milliardaires a crii
de 7% pour atteindre 2325 individus,
un record absolu. En un an, ce sont
155 personnes qui sont devenues
nouveHement milliardaires.

Autant d’acheteurs en puissance
deeuvres 3 six zéros. vAuparavant,
les gens riches 'étaient en termes de
patrimoine ou d'appareil industriel,
mais moins en termes de liquidités
comme aujourd’huis, explique -la
joumnaliste Georgina Adam, qui fra--
vaille notamment pour le Financial
Times et dont le livre Big Bucks — the
explosion of the Art Market in the 21st
Century sorti en 2014 explique 'évo-

Tution du secteur depuis le débutdes *

années 2000. Cette population gran-
dissante de milliardaires en’ prove-
nance d'économies installées ou
&mergentes ont de l'argent 3 dépen-
ser et & placer. Pour bon nombre
d’entre eux, l'art —au méme titre que
les voitures ou le prét-Z-porter de

Iuxe - est une composante parmi

d'autres d'un art de vivie globalisé
auquel ils accédent grice 3 leurs res-
sources financiéres. Pour fidéliser
cette clientéle, les maisons de vente
aux enchéres se sont donné pour
-mission de leur transmettre le gotit
pour l'art,

B Pallier le rétrécissement

de l'offre

Flus une denrée est rare, plus son
prix augrnente. Pour le marché de
l'art, cette généralité s'applique en
partie. Mais pour pallier &tiolement
d'un stock d'ceuvres d'artistes décé-
dés, les maisons de vente aux enché-
res ont trouvé la parade, '

Dans les années 1970, les ceuvres
des maitres anciens s'échangeaient
aux plus hauts prix. Puis, les maisons
denchéres prenant conscience que
Toffre s'amenuisait, contribuérent
grandement i remetire au goiit du
jour les impressionnistes et Part mo-
derne, dans les années 1980 et 1990,
Mais 13 encore, le stock diminuait i
vue d'ceil. Les meilleures pigces dis-
paraissaient dans les collections des
musées pour ne plus jamais réappa-
raitre sur le marché, les ceuvres ac-
quises par des instiutions dordre
public ne pouvant en général pas
&tre revendues (méme sl existe des
exceptons).

«Le relais de croissance pour les
maisons de vente aux enchéres fut
alors Tart contemporainy, indigue
Georgina Adam. Une manne 3 la
mode qui n'est pas prés de se tarir
pour la plupart encore vivants, les
artistes produisent - et sont poussés
a produire - de facon 3 répondre dla
demande. lIs cHtoient les stars quiles
collecionnent et sont eux-mémes
considérés comme des cElébrités.

 investissements dans I'art
Suite 4 la crise de 2008, les inves-
fisseurs ont cherché des alternatives
pour faire fructifier lenr argent.
«Lart sest” avéré 8ire un investisse-
ment intéressant, attirant toujours
plus les Hquidités de ceux découra-
gés par des actifs traditionnels
comme les actions et 'immobilier,
indique Anne Laure Bandie de FUni-
versité de Genéve dans le Hyre Dart
a-t-l un prix? The Art of Pricing the
Priceless &dité par le Centze du droit
delart,

De nouveaux amateurs qui ont
non sevdement des capacités tmpor-
tantes, mais qui vont sintout veiller 3
ce que les prix de leurs acquisitions
continuent de grimper, ceci en Jes

traitant comme tout autre produit
financier.

Les observateurs se demandent
quand le plafond des prix de Tart
sera atteint. Certains prétendent
méme que le marché de Part est
aujourd’hui «too big to faib et qulen
casde ralentissement, ses principaux
acteurs seront obligés de le soutenir
pour protéger lears investissernents.
Cité dans le livre de Georgina Adam,
Francis Ouized, responsable pour
Christie’s Europe de la section d'art
d'aprés-guerre et contemporain, Faf-
firme: (Je sufs convaineu quie de mon
vivant je verrai une ceuvre dart adju-
gée pour 1 milliard de deHars!» I ne
dit rien quant 1 la pidce ou Fartste
qui pourrait remporter la mise. Sa
citation - tout 3 la fois enthousiaste
et cynicue —illusire 3 la perfection fa
philosophie actuelle du marché de
V'art ol l'important n'est pas 1a valeur
de l'cetavre mais son prix.




«Le marché est manipulé & une trés grande échellex

> Rencontre avec le
collectionneur Jean
Claude Gandur, qui porte..
un regard de sociologue
sur le marché de Part

Jean Claude
Gandur  fait
pariie des plus
grands - collec-
tionneurs d'art
delAntiquité au
i monde. Fin con-
: 12 naisseur du sec-
teur, il ne cherche pas & en juger
I'évolution d'un point de vie moral
mais observe attentivement ce qui
s'y passe, & la maniére d'un sociolo-
gue. Interview.

LeTemps: Que pensez-vous dela
hausse des prix de certaines ceuvres?
Jean Claude Gandur: Les acheteurs

ne semblent sintéresser qu' art
contemporain. Depuis le début
des années 2000, c'est devenu un
phénoméne social: toute une
génération de golden boys qui ont
gagné leur vie dans des sociéés de
gestion de fortune comme Gold-
man Sachs ou Merrill Lynch cher-
chentune reconnaissance sociale
de Jeur fulgurante ascension
financiére. ils achétent des ceuvres
trés chéres et i la mode qui témoi-
gnent de leur réussite, Bt clest &
celui gqui aura dans son apparte-
ment les ceuvres d'art contempo-
rain aux tarifs les plus faramineux.
Moi, je me tiens Zloigné de cette
spirale ascensionnelle des prix.
Laspect mercantile d'une collec-
tion ne m'intéresse pas. Seul
compte mon plaisir esthétique.

—Que collectionnez-vous?
~Jeme concentre sur les pi¢ces de
PAntiquité, un domaine exiréme-

ment pointu qui exige de trés gran-
des conmaissances. Aujourd’hui, on
se rend compte que le cub des
collectionneurs qui, comme moj, se
concentrent sur cette période de
PHistoire est tout petit! Alors qu'on
peut encore y trouver des piéces de
grande valeur. Ma collection est
considérée comme ['une des plus
importantes au monde, orsijela
revendais je ne pourrais m'acheter
avec Largent obtenu que quelques
tableaux d'artistes contempoiains
trés cotés. Ce qui ne constitue de
loin pas une collection.

- Comment achetez-vous?

~Je travaille seul, je nai pas de rabai-
teur, Certaines petites maisons de
vente aux enchéres — Artcurial, Piasa
ou Cornetie de Saint-Cyt entre
autres —me connaissent bien et me
sollicitent lorscurelles ont des piéces
susceptibles de mintéresser. Je sais
ce que je veux mais avant d'acheter

jeveux massurer du bon éiat dela
piéce et de son authenticité. Pour ce
faire, je i'adresse en général A un
expert externe.

Je n1e suis jamais en salle, ¢a ne
m'apporte rien Bt je sais que les
gens, en me voyant, pourraient faire
monter les enchéres sirnplement
parce qu'ils savent que je vais tout
faire pour conclure fa vente.

—Avezvous déjd revendu des ceuvres?
~Pourle moment je n'ai encore
Jjamaiseu envie de remettre surle
marché des pi@ces. Mais on ne sait
jamais. Je pourrais parfaitement
estimer que certaines cenvres ne
correspondent plus i Testhétique de
ma collection, quellesne sont plus
assez fFortes pour les garder. Mieux
vaut les substituer par des ceuvres
plusimportantes,

- Que pensez-vous dumarché de lart
tel gr'on le pergoit actuellement?

~Lart, tel que le concoivent ses
acteutrs les plus importands, est
devenuun phénoméne de masse et
ne s'adresse plus d une €lite. On
vend les artistes comme on vend
une marque. I ne faut pas simagi-
ner qpraujourd hui le marché nlest
pas manipulé: il est manipulé d une
trés trés grande échelle par des’
professionnels qui maitrisent les
mécanismes du comportement
humain. Pour autant, il ne faut pas
étre trop moraliste non plus. Je
regarde le phénomeéne, je ne
I'aimne pas et je constate qu'il existe
une distorsion perverse entre le
beau et Fargent. Mais mon obser-
vation tient de la sociologie. Je n'en
veux pas i celui qui paie des mil-
lions pour une ceuvre dart! Je
regrette seulement que le arché
lui fasse croire qu'en achetant une
pigce il devient un connaisseur et
fait partie des injtiés.

Propos recueillis par €. Cd



